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‘ten — Confidi und Garfidi betrachten sich als Partner
~von Unternehmen und Banken, haben aber noch viel Aufkliarungsarbeit vor sich

eschonte Oma

Siidtirols zwei Garantiegenossenschaften Confidi und Garfidi wollen weder als Schutzpatron
fiir Krisenbetriebe noch als Rettungsanker fiir die Banken gesehen werden, sondern als
Standardinstrument im Finanzierungsprozess. Die Nachfrage nach ihren Leistungen steigt derweil.

Bozen — Zwar haben sich Siidtirols Ga-
rantiegenossenschaften von ihrem 40
Jahre wiahrenden Mauerbliimchenda-
sein verabschiedet, seit 2008 die grof3e
Krise kam. Zwar sind in einem sechs Jah-
re langen, schmerzhaften Fusionspro-
zess aus funf strikt sektorenbezogenen
(und teilweise schwachen) Garantiege-
nossenschaften zwei schlagkréftige sek-
torentibergreifende Genossenschaften
namens Confidi und Garfidi geworden.
Trotzdem kiampfen Confidi und Garfidi
nach wie vor darum, von den Unterneh-
men —und somit potenziellen Kunden
—richtig eingeordnet zu werden. Nach
wie vor eilt ihnen der Ruf voraus, letz-
ter Zufluchtsort
fiir Krisenbetriebe
zu sein, die von der
Bank keinen Kredit
mehr bekommen.
In Wirklichkeit
wenden sich die
Garantiegenossen-
schaften mit ihrem
Angebot genauso
an gesunde Unter-
nehmen, weil die Mitgliedschaft giins-
tigere Kreditkonditionen verspricht.
Selbstverstindlich eroffnet die Garantie-
genossenschaft zuweilen auch den Weg
zu einem Kredit, den die Bank ohne sol-
cherlei Biirgschaft verweigern wiirde —
wobei auch die Garantiegenossenschaft
die Kreditwiirdigkeit kritisch priift und
nicht wahllos Biirgschaften verteilt. Ge-
nauso aber kann die Garantiegenossen-

Vittorio Repetto

O Info

Confidi und Garfidi heiRen Siidti-
rols zwei sektoreniibergreifende
Garantiegenossenschaften. Bei bei-
den steigt die Nachfrage nach Biirg-
schaften, auch vonseiten gastge-
werblicher Betriebe, denen die
Garantiegenossenschaften erst
seit Kurzem offen stehen. Aller-
dings fillt auf, dass Biirgschaf-
ten fiir Investitionskredite in stark
beschrinktem MaRe nachgefragt
werden, wihrend die Lust auf Garan-
tieleistungen fiir Umstrukturie-
rungen, Umschuldungen oder die
~Rettung” von Kreditlinien (ohne
Biirgschaft wiirden die Banken
bestehende Kreditlinien reduzieren
bzw. die Passivzinsen empfindlich
erhéhen) steigt.

Confidi, hervorgegangen aus der

schaft den Mitgliedern giinstigere Zins-
bedingungen verschaffen — oder aber
eine Hilfe bei der Reduzierung personli-
cher Haftungen sein. ,,Unsere Garantie-
leistung ersetzt die Hypothek auf dem
Haus der Oma*, signalisiert Lanz mit
einem tiberspitzten Beispiel, dass Un-
ternehmerfamilien fiir ihre Tatigkeit

Fusion der bisherigen (gleichnamigen)
Industrie-Confidi sowie Socialfidi, zahlt
aktuell knapp 700 Mitglieder und biirgt
mit einem Eigenkapital von 18 Millionen
Euro fiir Kredite in der Gesamthdhe von
etwa 52 Millionen Euro. Préasident ist Vit-
torio Repetto, Sekretdr Christian Chris-
tanell.

Garfidi, hervorgegangen aus der Fusion
von Fidimpresa, Terfidi und Garantiege-
nossenschaft der Handwerker, kommt auf
rund 3.200 Mitglieder und garantiert mit
einem Eigenkapital von rund 7 Millionen
Euro fiir Kredite von etwa 33 Millionen
Euro. Prisident ist Gert Lanz, der Koordi-
nator heiBt Christoph Rainer.

Vereinfacht ausgedriickt, bedient Con-
fidi die groReren Unternehmen, wéhrend
Garfidi die kleineren Unternehmen ver-
sorgt.

manchmal enorme Risiken eingehen.
Confidi und Garfidi 16sen den Betrie-
ben keine Probleme, sofern solche vor-
handen sind. Sie bieten sich aber als
Partner im Finanzierungsprozess an.
Von immer mehr Unternehmen wird
dies wahrgenommen, wie die steigen-
den Mitgliederzahlen und Biirgschafts-

summen beweisen (siehe beistehendes
Info), trotzdem soll laut Garfidi-Prasi-
dent Gert Lanz 2014 gemeinsam mit
Confidi und Handelskammer eine Sen-
sibilisierungsoffensive gestartet wer-
den. Lanz: ,Unser Ziel ist es, dass sich
unsere Garantieleistungen als vollig
selbstverstindliches Produkt im Fi-
nanzierungspro-
zess etablieren, als
ein Produkt, das je-
mand braucht oder
eben nicht.“ Um
dies abwédgen zu
konnen, miissen
die Unternehmen
zunichst iber die
Vorteile der Ga-
rantiegenossen-
schaften Bescheid wissen, meint Lanz
und erstickt den Verdacht im Keim,
die Sensibilisierungsoffensive sei viel-
mehr eine versteckte Verkaufskampag-
ne: ,Wir wollen nicht nur garantieren,
sondern wir wollen die Betriebe beraten
und sie im besten Fall weiterbringen®,
so Lanz. Auch bei den Banken ist laut
Lanz noch Aufklirungsarbeit notwen-
dig. Manche Banken haben die Garan-
tiegenossenschaften als wichtige Part-
ner entdeckt, manche Banken hinge-
gen ordnen sie nach wie vor falsch ein.

Garfidi, die Anfang Dezember. erst
ein Jahr alt geworden ist, ist weit unbe-
kannter als Confidi — und auch kleiner.
Die groRere Confidi wird 2014 tibrigens
endgiiltig die Umwandlung in eine so-

Gert Lanz

genannte , iiberwachte Garantiegenos-
senschaft” in die Wege leiten, welche
sich den strengen Aufsichtsmechanis-
men der Banca d’Italia unterwirft, ver-
rit Prisident Vittorio Repetto auf SWZ-
Nachfrage. Lange wog Confidi die Fiir
und Wider ab, ,,jetzt ist der Weg vorge-
zeichnet®, sagt Repetto und diirfte da-
mit sowohl den Banken als auch der
Handelskammer eine Freude machen,
die seit Langem eine solche Entwick-
lung nahelegten.

Der von der Landespolitik gewollte
(und im Landesgesetz iiber die Garantie-
genossenschaften vom Janner 2012 aus-
driicklich festgehaltene) Zusammen-
schluss zu einer einzigen Garantiege-
nossenschaft scheint indessen keine un-
mittelbare Prioritit zu genieRen. Schon
die Reduzierung von fiinf auf zwei Ga-
rantiegenossenschaften war schmerz-
haft gewesen, weitere Schmerzen sollen
vorerst vermieden werden. Lanz etwa
meint, dass ,die Eigenstdndigkeit der
zwei Strukturen sicherstellt, dass sie
die Sprache der Betriebe sprechen”. An-
ders ausgedriickt: Mit kleineren Unter-
nehmen ist eine andere Kommunika-
tion notwendig als mit den grofleren.
»Das hindert uns aber nicht daran, zu-
sammenzuarbeiten und in manchen
Fillen gemeinsam Garantien zu iiber-
nehmen*®, erginzt Lanz.

Die Bedeutung der zwei Garantiege-
nossenschaften diirfte in den ndchsten
Jahren weiter steigen. Daher wird auch
eine schrittweise Stirkung von deren
Eigenkapital notwendig sein, um die

Nachfrage mnach
Geld von Siidtirol Biirgschaften be-
Finance und friedigen zu kon-
Handelskammer? nen. Ein beinahe

automatischer Star-
kungsmechanismus iiber Landesgelder
ist vom Gesetz vorgesehen, sofern die
Garantiegenossenschaften wachsen.
Dariiber hinaus steht im Raum, dass
die Siidtirol Finance und die Handels-
kammer in das Kapital einsteigen. In
beiden Fillen laufen konkrete Gespra-
che, versichert Lanz. Mit zusétzlichen
Mitteln, so Lanz, kénnten zusétzliche
Projekte unterstiitzt werden.
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